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Hoy, después de 2 años de arduo trabajo, celebramos 
nuestro segundo aniversario con la convicción del deber cum-
plido, pero conscientes que los retos del futuro inmediato 
suponen un esfuerzo adicional para continuar con el avance 
del proyecto y conseguir todos los objetivos planteados desde 
el inicio. Durante este tiempo hemos avanzado de manera 
significativa en cada una de las áreas y para ello contamos con 
un equipo de trabajo altamente comprometido en asumir los 
retos que ello supone. 

Conocedores de las numerosas expectativas que ha gene-
rado el proyecto vial a nuestro cargo, siendo una de ellas la 
generación de empleo, hemos diseñado estrategias con el fin 
de facilitar la vinculación del personal al proyecto. Nuestro 
Equipo Social no ha ahorrado esfuerzos en este campo, con 
un alto compromiso frente a las comunidades aledañas, quie-
nes han visto en la Concesión una oportunidad de empleo 
formal, y es asi como a la fecha cerramos con un consolidado 
de 710 trabajadores vinculados al proyecto, siendo el 75% 
provenientes del área de influencia directa del proyecto.

Por otra parte, en aras de desarrollar un proyecto respon-
sable y teniendo en cuenta el impacto que este tipo de pro-
yectos de infraestructura generan, hemos buscando alterna-
tivas para mitigarlos, por eso hemos puesto en marcha el 
desarrollo de nuestra estrategia de comunicaciones y 

relacionamiento con las comunidades del área de influencia. 
Así mismo contaremos con programas de radio y televisión 
que nos permitirá transmitir los pormenores de nuestra orga-
nización y los detalles más importantes del proyecto. 

Adicionalmente hemos venido adelantando jornadas 
sociales en las veredas, lideradas por nuestro equipo social, 
con el ánimo de llegar a los hogares de todas aquellas personas 
que hacen parte de nuestra comunidad. 

También les contamos que hoy tenemos cinco oficinas de 
atención al usuario ubicadas a lo largo del corredor vial.  De 
esta forma nos proyectamos como una Concesión de puertas 
abiertas para la comunidad.

En esta edición Trimestral No. 5 encontrará artículos sobre 
el avance de la obra, operación del corredor vial, peajes, segu-
ridad y cultura vial y nuestro especial de turismo en la región 
que en esta ocasión corresponde al municipio San Luis de 
Gaceno, esperamos que sea de su interés.

La Concesión del Sisga continúa trabajando en el desarrollo 
y mejoramiento de la vía, en busca de generar mejores alter-
nativas para el progreso de la región.

Ernesto Carvajal Salazar
Gerente Concesión del Sisga
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Asi Vamos 
EN LA CONCESIÓN
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UNIDAD FUNCIONAL 1 PR 1+500 RUTA 5608



“Nuestra meta es generar mayor conciencia en la 
población escolar y en sus familias, a través de 
talleres lúdicos en las instituciones educativas de 
municipios como Guateque, Garagoa, Macanal y 
San Luis de Gaceno” 

Leonardo Ramos. 

A lo largo del 2016 y en lo que va 
corrido del 2017 se han llevado a cabo 
alrededor de 35 talleres, con más de 

60 conductores de la región.

Gestor Social de la Concesión del Sisga. 
LO QUE DICEN NUESTROS USUARIOS: “He tenido 

la oportunidad de participar en diferentes capacitaciones 
de la Concesión del Sisga, que me han permitido man-
tenerme informado sobre las actualizaciones del código 
de tránsito, la normatividad que rige los corredores viales 
por los que transito diariamente, pero, lo más importante, 
me ha hecho pensar en la importancia y responsabilidad 
que tengo como conductor, no solo con mi vida, sino con 
la de los demás usuarios de la vía”, Félix Velásquez, 

conductor de carro tanque en Guateque.
De acuerdo con Ernesto Carvajal, Gerente General 

de la Concesión del Sisga, “siempre trabajamos para 
mejorar la calidad de vida de nuestra comunidad. Una 
parte fundamental de nuestro Plan de Gestión Social 
Contractual es poder garantizar espacios de crecimiento 
y educación para las personas del área de influencia, 
incluyendo transportadores de la región”.
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Una de nuestras prioridades es promover la seguri-
dad vial y esto lo hemos materializado a través de talleres 
con la comunidad.

Así mismo con los programas de seguridad vial hemos 
impactado al usuario de la vía destacandose ciclistas y 
estudiantes, quienes transitan continuamente por el 
corredor víal.

Durante los puentes festivos también se han adelan-
tados micro talleres dictados a conductores de servicio 
público en algunos puntos estratégicos del corredor vial, 
estos cursos estan a cargo de profesionales de la salud, 
con el objetivo de generar conciencia en la prevención 
de accidentes y garantizar la seguridad de los usuarios 
y peatones en la vía.

SEGURIDAD VIAL para todos

TEMÁTICAS DE FORMACIÓN

Mandamientos del 
buen conductor

Señales de 
tránsito

Ética y valores 
en la vía

Seguridad 
vial Velocidad

Cinturón de 
seguridad Alcohol
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SERVICIOS DE LA CONCESIÓNN

PEAJE MACHETÁ

AMBULANCIA GRÚA PLATAFORMA GRÚA GANCHO INSPECCIÓN VIAL

CARRO TALLER CAMABAJA

CATEGORIA

I

II

III

IV

 V

DESCRIPCIÓN TARIFA

7.900

8.600

18.200

23.000

25.900

Automóviles, Camperos, Camionetas, 
Motocarros y Microbuses con ejes llanta sencilla

Buses, Busetas, Microbuses con eje trasero 
de llanta doble y Camiones de dos ejes

Vehículos de pasajeros 
y de carga de 3 y 4 ejes

Vehículos de carga de 5 ejes

Vehículos de carga de 6 ejes

•	 Nuestro mayor componente de tráfico corresponde a la categoría I (vehículos livianos como automóviles, 
camperos y camionetas), seguida por la categoría II correspondiente a camiones y buses. 

•	 Estas tarifas fueron establecidas por la Agencia Nacional de Infraestructura ANI, (mediante oficio 2017-306-
00823-1 del 18 de enero de 2017).

•	 Las tarifas incluyen $200 correspondientes al Fondo de Seguridad Vial, establecido por el Ministerio de 
Transporte (Resolución 00981 de abril 16 de 2015).
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En nuestra 5° edición, quisimos hacer un homenaje a San 
Luis de Gaceno municipio que hace parte del área de influencia 
del proyecto de Concesión, destacando el turismo y el empeño 
de su gente por hacer de esta región un lugar prospero, con 
una riqueza natural y cultural maravillosa, ideal para disfrutar 
de hermosos paisajes y vivir experiencias únicas.

San Luis de Gaceno, es el último municipio al sur del depar-
tamento de Boyacá, que limita con Casanare, Cundinamarca y 
Meta. Esta localidad hace parte de la provincia de Neira y cierra 
con broche de oro el Valle de Tenza. Esta municipalidad hace 
parte importante de nuestro proyecto vial y su apoyo es fun-
damental para continuar cambiándole la cara a la región.

Su gran influencia llanera se refleja en los monumentos que 
se encuentran en el parque principal, los cuales demuestran y 
exaltan la gallardía del hombre llanero y el arduo trabajo de 
campo que realizan sus habitantes, además enaltece los artistas 
llaneros que se destacan no solo localmente, sino también 
llevando su folclor por todo el país.

Las características de la zona son propicias para la diversidad 
de flora y fauna, las cuales representan una de las mayores 
riquezas del municipio, con diversas especies de aves, mamíferos 
y plantas, que propios y visitantes pueden admirar. En todas las 
veredas hay caminos de herradura que permiten entrar en 
contacto con la naturaleza realizando recorridos para el avista-
miento de aves.

Así mismo podrán deleitarse con la belleza del llano en todo 
su esplendor y divisar paisajes únicos como Santa Teresa, San 
Pedro y Horizontes, además de disfrutar de ríos como el Guavio, 
el  Lengupá y el Upía, y quebradas como La Unión, Sardinata y 
San Agustinera, además podrán gozar de pozos recreativos en 
la Dorada del Guavio y la quebrada Tontogüé. 

En el municipio es de gran reconocimiento “el Festival del 
Queso y las Tradiciones”, evento que se lleva a cabo en el mes 
de julio y que sirve como vitrina para uno de los productos más 
destacados de la región como lo es el queso. El festival cuenta 
con presentaciones artísticas, concursos gastronómicos, cabal-
gatas, comparsas, encuentros deportivos, entre otros. De igual 
manera y con el fin de incentivar la producción y comercializa-
ción de los productos agropecuarios locales, se realiza el evento 
“amanecer campesino”.

Que sea esta la oportunidad de invitarlos a conocer más de 
la cultura llanera de San Luis de Gaceno, y que se agenden para 
asistir en diciembre a la gran celebración de sus ferias y fiestas, 
donde se reúnen colonias de distintos municipios que se inte-
gran para celebrar la cultura San Luiseña mediante parrandas 
llaneras, verbenas populares y muchas actividades más.

¡SAN LUIS DE GACENO, 
La puerta de Oro DEL 
LLANO CASANAREÑO QUE 
DEBES CONOCER!
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“Desde muy joven, me perdía entre las montañas y caminos 
de mi pueblo natal, retocando con coloridas pinceladas el 
atardecer Tibiritense”.

Hijo de Fernando Reyes y María Luisa,  dos campesinos 
agricultores del municipio de Tibirita, Carlos Reyes, decidió 
emprender su camino universitario con un préstamo que 
solicitó para iniciar su más anhelado sueño: estudiar Bellas 
Artes en la Universidad de la Sábana de Bogotá. A mitad 
de su carrera fue becado por la institución por ser consi-
derado como un estudiante disciplinado y ejemplar.

En aquella época, el arte, no era visto como una carre-
ra seria y fructífera económicamente, comenta Don Carlos 
con algo de nostalgia, por eso debió mentir en su casa y 
decir que estaba estudiando Matemática Pura. Al descubrir 
la verdad,  sus padres decidieron quitarle el apoyo eco-
nómico, por lo que se vio obligado a vender algunas de 
sus pinturas a los profesores de la universidad, (quienes 
siempre admiraron su trabajo) para poder mantenerse en 
la ciudad, mientras terminaba su carrera profesional.

“Uno de mis grandes sueños es visitar Paris la ciudad del arte”

Después de recibir el Grado de Maestro en Bellas Artes, 
de la Universidad de la Sábana, regresó a su pueblo natal 
Tibirita, donde fue profesor de Bellas Artes de los más 
jóvenes estudiantes del Colegio Monseñor Agustín Gutiérrez 
durante 3 años, y en el que comenta con emoción “conoció 
al amor de su vida” Odilia, una joven alumna, con quien 
tuvo dos hijos y quien hoy es su compañera de vida.

Continuó pintando hasta tener los suficientes cuadros 
para realizar su segundo sueño: la construcción de un 
Museo de Arte en Tibirita, el cual se convirtió en una 

realidad y hoy cuenta con más de 3000 obras de arte 
en el museo llamado Museo de Arte Carlos Reyes. Allí se 
encuentran cuadros, oleos, esculturas, carboncillos, los 
cuales han sido comprados por diferentes turistas y 
amantes del arte del país y del mundo entero.

¿Cuál ha sido el cuadro más costoso que ha vendido? 
y a quién?

Lo recuerdo muy bien, y fue el cuadro que titulé “Bolívar 
Campesino”, lo vendí por diez millones de pesos a una 
artista venezolana que vino exclusivamente a Tibirita 
para poder comprar esa pintura. 

¿Qué expresan principalmente sus pinturas?

Me apasiona el arte Costumbrista, por eso expreso abier-
tamente el día a día de los habitantes campesinos de mi 
pueblo y de Colombia en general.

¿Considera que el arte en Colombia es bien 
remunerado?

Creo que no, yo tuve la suerte de vender grandes y valiosos 
cuadros que me llevaron días y algunos meses pintar, pero 
también conozco artistas que están estancados y tienen 
que cambiar de rumbo eso me  entristece enormemente.

¿Cuál es la pintura que representa más valor para 
usted?
Tengo en mi memoria la pintura que realicé de “Un día de 
mercado en la Plaza de Tibirita” es emotiva, tradicional y 
muy real. ¡Me encanta! 

EL MAESTRO CARLOS REYES
EL PINTOR DE TIBIRITA
Un artista que cree en la pintura, 
en el arte  y el destino
“No quiero que me pase como todos los artistas famosos del mundo, que han 
sido valorados y verdaderamente apreciado su arte cuando ya han muerto.”



En el mes de julio habilitamos la oficina 

Satélite en el municipio de San Luis de Gaceno 

que hace parte de la Unidad Funcional 4. Con esta 

apertura buscamos generar un canal de comuni-

cación más cercano con la comunidad del sector 

de Agua Clara, que incluye los municipios de Santa 

María, San Luis de Gaceno y Sabanalarga. 

La oficina está ubicada en la Calle 4 #5-04, 

barrio La Gloria, y tiene un horario de atención 

de lunes a viernes de 8:00 a 12:00 am. - 1:00 a 

6:00 pm. y los sábados de 8:00 a 2:00 pm. La 

profesional social encargada atenderá las solici-

tudes, dudas y opiniones de la comunidad vecina 

del proyecto, para evitar desplazamientos hasta 

la oficina principal en el municipio de Guateque.

Cundinamarca

Boyacá

Casanare

Meta

Manta GuatequequeueGua

SutatenzaSutatenza

Tibirita

Machetá

Sisga

Macanal

Sabanalarga

Santa Maríaa 

Cachipay

San Luis de GacenoSa

Aguaclaraara

SomondocoSomondoco

Nueva Oficina SATÉLITE 
EN SAN LUIS DE GACENO

atencionalusuario@concesiondelsisga.com.co | www. concesiondelsisga.com.co

Twitter @Concesion_Sisga | YouTube Concesion_Sisga

Línea de atención al usuario:

3209284913 
Línea de atención a emergencias:

3219823687 / 3165497841

CONTÁCTENOS


